2 Voip

A tutto VolIP! Seminario Commerciale sul VoIP e sulle sue potenzialita

Presentazione: | Internet ha trasformato anche la Telefonia. La parola VolP & entrata nel gergo delle
aziende ma per molti ancora resta misteriosa. Che cos’e il VoIP? A cosa serve? Quali
sono i Vantaggi? Perché buttarsi in questo nuovo mercato? E come fare a trattarlo, a
proporlo e a far si che sia una nuova remunerativa attivita del nostro Business? Perché
migrare la nostra azienda in Voip? E come farlo senza rischi mantenendo affidabilita e
qualita? Il breve percorso e rivolto ad agenti in cerca di guadagni remunerativi, a
consulenti che vogliono aumentare le loro competenze o alle aziende che vogliono
avere una conoscenza maggiore di un settore che permette di aumentare la propria
competitivita effettuando investimenti dal sicuro ritorno economico.

Obiettivi: le competenze che saranno acquisite saranno:
Una conoscenza di base del VolP
L’'Hardware necessario per il VolP
La vendita VolP come consulenza

Programma: [° MODULO : VOIP: il futuro della telecomunicazioni (4 ore)

Che cos’e il Voip

Le cinque condizioni necessarie per il VolP
I numeri Geografici e i loro protocolli

Il Fax sul VolP

Le Portabilita

[I° MODULO: PANORAMICA SULL'HW PER LE TLC (2 ore)

IP-PBX: integrazione dati-voce

IP-PBX: panoramica dei servizi e dei prodotti
IP-PBX: un nuovo modo di gestire le comunicazioni
La Remotizzazione dei Sistemi di Telecomunicazioni

[l1° MODULO: PANORAMICA SULL'HW PER LE TLC (2 ore)

Come si vende il Voip
| vantaggi del Volp
Lo Sviluppo del Voip nei prossimi anni: le Unified Communications

Durata: 8 ore

Docenti: ing.Simone Terreni, Consulente in Telecomunicazioni — Azienda Voipvoice
Sede: Da Concordare

Costo: 490,00 € + iva (Spese di viaggio, vitto e alloggio escluse)
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